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Rechtssicher auf Auslandsmarkten

Verjahrungsfristen bei internationalen Kaufvertragen

Gewahrleistungsanspriiche rechtzeitig geltend machen: So vermeiden Sie die Verjahrung

Fiir den Unternehmer wichtig ist, binnen welcher Fristen er als
Kéufer seine Rechte bei Sachméangeln geltend machen muss. Ist
der Unternehmer Verkdufer, kann er sich erst nach Verjahrungs-
vollendung endgiiltig zuriicklehnen und sicher sein, dass keine
Gewahrleistungsanspriiche gegen ihn mehr geltend gemacht wer-
den konnen. Im nationalen Rechtsverkehr hat man sich auf Ver-
kaufer- und Kduferseite mittlerweile an die zweijahrige Regelfrist
im BGB gewdhnt. Welche Fristen im Auslandsgeschéft gelten, ist
dagegen oft unklar, weil sich die nationalen Verjahrungsfristen
oft unterscheiden: Allein in Europa gibt es bei der kaufrechtlichen
Gewabhrleistung Verjahrungsfristen zwischen sechs Monaten und
sechs Jahren.

Internationale Regelungen

Wer denkt, das UN-Kaufrecht habe bei der Verjahrung bestimmt zu
einer internationalen Vereinheitlichung beigetragen, liegt falsch:
Ausgerechnet eine praktisch so wichtige Frage wie die Verjahrung
der Gewahrleistungsanspriiche regelt das UN-Kaufrecht nicht.
Auch kann der Praktiker bei der Verjahrung oft nicht auf anderes
internationales Einheitsrecht zuriickgreifen: Dem Ubereinkommen
der Vereinten Nationen diber die Verjahrung beim internationalen
Warenkauf vom 14. Juni 1974 (VerjUbk) sind bislang nur 35 Staa-
ten beigetreten. Im deutschen Sprachraum ist es meistens nicht
anwendbar, weil Deutschland, Osterreich und die Schweiz nicht
Vertragsstaaten des VerjUbk sind. Die Liicke, die das UN-Kaufrecht
lasst, ist dann durch das nationale Recht, das nach dem Kolli-
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sionsrecht des Forums anwendbar ist, zu schlieBen. Deshalb gilt
meistens das Verjahrungsrecht nationaler Gesetzgeber. Haben die
Parteien kein Recht gewahlt, gilt in Europa gemaB Art. 4 Abs. 1 lit.
a) der Rom I-Verordnung das Recht des Verkiufers.

Anwendbares Recht

Die Rechtslage, die fiir deutsche Un-
ternehmer kraft Gesetzes besteht,
bietet in der Regel Vorteile: Den
deutschen Exporteur stort die An-
wendung des Verjahrungsrechts des
BGB meistens nicht, weil es ihm ver-
traut ist und er seine geschaftlichen
Ablaufe (Gewihrleistungsriickstel-
lungen etc) darauf eingerichtet hat. |
Hat er mit seinem Importeur - etwa
durch AGB - nicht vereinbart, dass
fremdes Recht gelten soll, bekommt
er genau das, was er will. Auf fremdes
Verjahrungsrecht muss sich dagegen der Importeur einstellen, weil
das europdische Kollisionsrecht auf das Verkduferrecht verweist.
Aber auch das muss fiir ihn nicht unbedingt nachteilig sein: Die
dem deutschen Unternehmer vertraute Zweijahresfrist gilt mitt-
lerweile auch in Osterreich (§ 933 Abs. 1 ABGB), der Schweiz (Art.
210 schweiz. OR) und in Frankreich (Art. 1648 franz. CC), die dann
sogar - anders als in Deutschland - nicht ab Ablieferung, sondern
ab Kenntnis des Kaufers vom Mangel lauft.
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Teilweise lange Verjahrungsfristen

Nicht nur ein abweichender Verjahrungsbeginn, sondern auch die
Fristlange kann fiir den deutschen Importeur durchaus vorteilhaft
sein: Vergleichsweise lange Verjahrungsfristen gelten etwa im
US-amerikanischen Uniform Commercial Code (UCC) wie auch im
englischen Recht. GemaB § 2-725 UCC muss eine Klage wegen
Vertragsverletzung innerhalb von vier Jahren nach Entstehung
des Klagegrundes erhoben werden. Im englischen Recht lauft ab
dann sogar eine Verjahrungsfrist von sechs Jahren. Echte Vortei-
le entstehen fiir den deutschen Importeur nicht nur wegen der
Fristlange: Haben die Parteien etwa UN-Kaufrecht vereinbart und
sich darauf geeinigt, dass dessen Liicken durch englisches Recht

zu schlieBen ist, unterliegen die Rechtsbehelfe und Anspriiche
des UN-Kaufrechts den langen Verjahrungsfristen des englischen
Sachrechts. Dann sind etwa Ersatzlieferung und Vertragsaufhe-
bung grundséatzlich noch bis zum Ablauf von sechs Jahren maglich.
Die Folgen solcher gesetzlichen Regelungen lassen sich selbst bei
glinstigstem Verlauf von Vertragsverhandlungen kaum erzielen.

Nachteile deutscher Importeure

Verjahrungsrechtliche Nachteile muss der Importeur dagegen
fiirchten, wenn auslandische Fristen kiirzer sind als die im BGB:
Der italienische Gesetzgeber etwa hat - fiir Anspriiche, die nicht
dem Codice del Consumo (Verbrauchergesetz) unterfallen - an der
kurzen einjahrigen Verjdhrungsfrist in Art. 1495 Abs. 3 Ce. (Codice
civile) festgehalten. Auch in Spanien gilt auBerhalb des Verbrau-
cherschutzrechts nach wie vor fiir allgemeine Gewahrleistungsan-
spriiche aus dem Kaufvertrag gemaB Art. 1490 CC (Codigo Civil) eine
kurze Verjahrungsfrist von sechs Monaten. In diesen Féllen besteht
fiir den Unternehmer - wenn er eine Verjahrungsregelung anstrebt,
die in etwa der deutschen gesetzlichen Regelung entspricht - kon-
kret Handlungsbedarf: Er muss dann Vereinbarungen treffen,

die diese Nachteile beseitigen. Er kann etwa mit seinem
Vertragspartner vereinbaren, dass UN-Kaufrecht gilt
und Liicken des UN-Kaufrechts durch internatio-

nal unvereinheitlichtes deutsches Recht - also

BGB und HGB - auszufiillen sind.

Folgen fiir Vertrags-

praxis

Nicht nur der Importeur, son-
dern auch der Exporteur
sind gut beraten, sich vor
Vertragsschluss mit Ver-
jahrungsfragen ausein-
anderzusetzen: Ein Ge-
richtsstand auBerhalb
Europas kann etwa
dazu flihren, dass
kollisionsrechtlich
ein anderes Ver-
jahrungsrecht als

das des Exporteurs gilt. Greifen dann etwa die langen Fristen vie-
ler anglo-amerikanischer Rechtsordnungen, muss der Exporteur
noch nach Jahren fiirchten, dass der Vertrag doch noch riickab-
gewickelt werden kann. Auch kdnnen Einkaufsbedingungen des
Vertragspartners zur Anwendung eines Verjahrungsrechts fiihren,
dessen Inhalt zum unternehmerischen Alptraum wird. Hier muss
der Exporteur in seinen Verkaufsbedingungen dafiir sorgen, dass
er solche Nachteile abwehrt. m
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